
Le  strategie  Re/Max,  a
partire  dal  maxi  piano  di
reclutamento agenti
Con  l’autunno  alle  porte  il  marchio  di  origine  americana
specializzato in
franchising immobiliare mette sul tavolo strategie e progetti,
Intervista  a  Dario  Castiglia,  presidente  e  amministratore
delegato del gruppo Re/Max Italia
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